AMU

Fyn

TILBUDSGIVNING VED VINDUESPUDSNING

KORT FORTALT Kontakt

Deltageren kan efter kurset vurdere udbudsgrundlaget prisfastsaettelse ud fra viden om
omkostninger forbundet med opgaven. Deltageren kan endvidere opstille tilbud med
ngdvendige forbehold samt identificere og vurdere forhold inden den endelige afgivelse af
tilbud. Deltageren kan anvende kalkulationsvaerktgijer til prisfastsaettelsen af
vinduespudseropgaven.

HOLD

Mette Nielsen
04-12-2025 Kursussekreteer - Svejs,
Tilbudsgivning ved vinduespudsning rengering, EU gods og
Blichersvej 1 4840 Norre Alslev 1dag | Daghold 23?35102

mn@amu-fyn.dk
05-12-2025
Tilbudsgivning ved vinduespudsning

Blichersvej 1 4840 Narre Alslev 1dag  Daghold

Kursuspris
08-12-2025
Tilbudsgivning ved vinduespudsning AMU:
Blichersvej 14840 Narre Alslev 1dag  Daghold DKK 0,00

Uden for malgruppe:
09-12-2025 DKK 0,00

Tilbudsgivning ved vinduespudsning
Blichersvej 1 4840 Norre Alslev 1dag  Daghold

Yderligere 3 hold

Tilmelding




AMU

Fyn

FAG: TILBUDSGIVNING VED VINDUESPUDSNING

Fagnummer: Varighed

22037 1 dag

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 214,00 DKK 928,80

Malgruppe: Arbejdsmarkedsuddannelsen er rette mod allerede fungerende vinduespudsere,
kommende vinduespudsere samt renggringsassistenter, der gnsker at udbygge deres
kompetencer med vinduespudsning.

Beskrivelse: Efter endt uddannelse kan deltageren

| forbindelse med tilbudsgivning ved vinduespudsning

identificere og vurdere forhold inden afgivelse af tilbud

vurdere udbudsgrundlaget mht. prisfastsaettelse ud fra viden om omkostninger forbundet med
opgaven

opstille tilbud med flg. detaljer og forbehold:

- detaljeret beskrivelse af tilbuddet, herunder detaljer om antal vinduer, stgrrelse pa vinduer,
typer af vinduer samt eventuelle szerlige behandlinger eller tekniker til udfgrelsen af den
konkrete opgave

- fastsaettelse af pris, herunder overvejelser om prisen er per vindue, per time eller som fast pris
for opgaven, herunder rabatter og tilbud

- fastsaettelse af tidsramme, herunder hvornar opgaven udfgres

- forsikring og garantier

- referencer og erfaringer

- betalingsbetingelser

- kontaktoplysninger

- eventuelle muligheder for tilpasninger og fleksibilitet ift. kundens @nsker og behov

- fremhaeve unikke aspekter af sin service som adskiller sig fra konkurrenterne

anvende kalkulationsveerktgjer til tilbudsgivningen, herunder digitale kalkulationsveerktgjer






